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Castafio en direccidn financiera de Nafin y mas cambios en ese banco; fallan vs 'R qrf'; del
porcicultores en panel del TLCAN por pierna de cerdo; frenaria Pert lo del TLC por baja b L
de aranceles de Economia; GEOQ hoy galardon

MAS ALLA DE gue la coyuntura no se ve nada faverable para 2009, habra que reconocer ¥

que las oportunidades que ofrece el pais en mas de un rubro no se han desdibujada y
que por ende algunas companfiias no van a bajar la guardia para aprovecharlas.

Es el caso de |la estadounidense Rees propiedad de Frank Rees v que apenas en
septiembre terming de armar su sociedad con |a firma nacional Studio de Impacto v
Arquitectura para desembarcar en Mexico v empujar diversas obras. () En vacaciones de
Fundada en 1975, Rees Associates ha desarrollado en este lapso mas de 7 mil 200
proyectos en 42 estados de EU v otros 35 paises como Canada, Francia, Reino Unido,
India, Turquia, Chile. O Rehabiitar su casa
Es una empresa privada con su casa matriz en Oklahoma, aunque su presidente radica
en Dallas. Es una especialista en disefio de hospitales, prisiones, juzgadaos, estaciones
de radio y tvy en especial residencias para |a tercera edad, lo que se conoce en EU coma | ) gyardario para la
seniorliving.

Es en esa area en la que Rees ve grandes oportunidades de la mano de sus aliados

(Este afo en qué
gastara su aguinaldo?

fin de afo

(O Comprar regalos

cuesta de enero

s < mexicanos con quienes sonded el mercado en los ditimos dos afos. (O Cambiar de vehiculo
D N}amhm De hecho Studio de Impacto v Arquitectura propiedad de Isaac Abadi Achar y Juan Carlos
Prensa Nacional MNava Gomar se va a convertir en su cabeza de playa para arrancar de entrada 4 O Pagar deudas

residencias para la tercera edad.

L UVUYULLAWY Sy primer reto estara en legrar que el mercado diferencie ese concepto tan arraigadao en
[ -EL UNIV‘ERS\L EU, de los asilos que conocemos en el pal's_ ‘ ' ‘
’ PROE  En su caso se pretende que sean espacios que se diferencien no solo por su concepto
o W PESE arquitectoniceo, sinc tambien porla gama de senvicios disponibles para la clientela,
M.[LENIO.cum crientados a ofrecer un mejor nivel de vida en esa etapa.
CR()NICA”’ Ha‘_bf:-i espacios para deportes, ;ine, sala de juegos, restaurantes, _clirjica‘ senvicios

religiosos, clases diversas, salon de belleza, spa y personal especializade para adultos

independientes, aquellos que requieren asistentes v pabellones para quienes sufren
alguna grave enfermedad.
Los de Rees han construido mas de 700 seniorliving en EU, en donde esas residencias
se han convertido en una huena alternativa para la poblacicn en la tercera edad.
Eltema de las necesidades de ese segmento va a crecer, puesto que hoy la poblacion
— mayor de 60 afios es 8 por ciento del total, pero en 10 afios llegara a 17 por ciento.
B LB ES mas, los 5.8 millones de adultos mayores se van a cuadriplicar para 2050 a casi 26
millones de personas.
Un primer proyecto para el que Rees ya comenzd a promover la incorporacion de socios
nacicnales se arrancaria en Bosque Real de Carles Peralta. Seguirian tres mas en
IMorelia, Puebla y Tijuana. En esta ultima plaza para aprovechar la clientela
estadounidense, puesto que en los préximos 7 afios habrd 9 millones de personas que
se retiraran en ese pais.
Con esos 4 provectos se prevé generar una inversion de mil 500 millones de pesosy
cantidad de empleos, puesto que por cada residente se necesitan 8 plazas para cubrir
sus necesidades.
Rees prevé que su residencia en Bosque Real pueda estar lista en 2011 con unos 120
inquilines, nada que ver con los 384 asilos que hay en el pais con una poblacion de 4 mil
620 personas.
Aungue en su momento se decidird, estas opciones se operaran a través de
membresias o bien a través de una renta mensual mas los servicios que cada quien
solicite.
De arranque el mercado potencial de Rees es el segmento triple A, pero no se descarta
que en los proximos anos se puedan promover desarrollos similares para la clase
media.




